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UN SOCIO DE CONFIANZA.
UN PROCESO TRANSPARENTE.
UN CIERRE RAPIDO.
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Sobre

de Volaris

Mas de Mas de

paises empresas

Volaris Group tiene sus inicios hace mas de 25
anos cuando el lider en software de transporte
publico, Trapeze Group, se convirtid en la
primera adquisicion realizada por la empresa
matriz Constellation Software. Volaris Group
nacié en 2011 cuando el negocio se expandid
mas alla de la vertical del transporte publico.

Mas de

empleados

En la década transcurrida desde entonces,
Volaris ingreso a docenas de nuevos mercados
verticales, incluidos la agroalimentaria, la
gestion de activos y la gestion de alquileres.
La empresa también amplio su alcance global
y ha crecido con éxito a mas de 40 paises y
ha desarrollado la capacidad de trabajar en
varios idiomas. Nuestros recursos dedicados
de fusiones y adquisiciones en finanzas,
contabilidad, impuestos, recursos humanos y
legal nos permiten cerrar tratos rapidamente
en cualquier parte del mundo.

NUESTROS MERCADOS
PRINCIPALES:

Agroalimentaria

Arte & Cultura

Gestion De Activos &
Logistica

Biociencias
Comunicaciones & Medios De
Comunicaciéon Cumplimiento
Construccion

Industrias Creativas
Gestion de Datos

Gestion de Concesionarios
Educacién

Ingenieria

Gestion de Servicio Externo

Servicios Financieros

Tecnologia Alimentaria

Servicio de Comidas y
Hospitalidad

Administracién Gubernamental
Sector Sanitario

Gestion Del Capital Humano
Proveedor de Software
Independiente

Instalacién

Administracion de Servicios de
Tl

Justicia

Servicios Lingliisticos

Gestién de Bibliotecas

Marino

Gestiéon de Marketing
Sin Animo De Lucro
Transporte Para
Personas

Impresién & Publicacidn
Tasacién Inmobiliaria
Energia Renovable
Gestién de Alquilares
Minorista

Gestion de Riesgos
Seguridad

Bienestar Social
Desarrollo de Software
Gestion De Cadena de
Suministro & Inventario

Servicios Publicos
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Trabajar Con Volaris?

hasta la fecha autofinanciado

UN SOCIO DE CONFIANZA

Con el sélido respaldo financiero de nuestra
empresa matriz, Constellation Software (TSX:
CSU), Volaris cuenta con el capital suficiente
para estructurar diversos tipos de acuerdos sin
necesidad de obtener financiamiento externo.

Después de la adquisicion, tenemos los
recursos para respaldar las iniciativas de
crecimiento de su cliente y la experiencia
para buscar sus propias oportunidades de
crecimiento.

UN CIERRE RAPIDO

Tenemos un historial comprobado de cierre
rapido y sin problemas, ya que hemos
completado mas de 200 adquisiciones y
mas de una docena de carve-out hasta

la fecha. Mantenemos una tasa de cierre
excepcionalmente alta y podemos trabajar
con su cliente para cumplir con los plazos
deseados.

Trabajar con el Volaris Group significa llevar a
cabo un proceso sencillo y transparente para
usted y su cliente.

UNA PERSPECTIVA GLOBAL

Con oficinas en mas de 40 paises alrededor
del mundo y docenas de idiomas hablados
entre nuestra gente, las fronteras no son una
barrera para la adquisicién. Nuestro equipo
dedicado de profesionales de fusiones y
adquisiciones puede administrar el proceso de
manera eficiente y efectiva sin importar dénde
se encuentren sus clientes o cudntas oficinas
operen en todo el mundo.

UN HOGAR SEGURO Y PERMANENTE PARA
SU CLIENTE

Para clientes con inquietudes complejas,
Volaris es un socio que salvaguarda el legado
de su empresa.
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Las empresas que compramos conservan su autonomia después de la adquisicién. Sus clientes
experimentan un apoyo continuo en los servicios y los empleados obtienen oportunidades para
un mayor desarrollo profesional dentro de la organizacion internacional Volaris.



03 Historias
de Exito

ACOrn

ADVISORY

"Volaris hace un excelente trabajo al humanizar el proceso de adquisicién.
Entienden la perspectiva del accionista y trabajan para mantener relaciones
colaborativas y productivas durante todo el proceso”.

- Bruna Vianna, socia directora, Acorn Advisory

Cuando Acorn Advisory ayudd a Apdata a
comercializar su negocio para la venta en
2019, la empresa estaba eligiendo entre
Volaris y una firma de capital privado como
nuevo propietario. Como los fundadores

de Apdata buscaban jubilarse, querian
asegurarse de que la empresa que habian
construido no se integrara completamente con
otro negocio y perdiera su identidad Unica.

EXITO POSTERIOR A LA ADQUISICION:
PROTEGER EL LEGADO

Al trabajar con el equipo de fusiones y
adquisiciones de Volaris, Bruna Vianna,

socia directora de Acorn Advisory, aprecid la
empatia de Volaris con las preocupaciones de
los vendedores, ya que ellos mismos habian

sido vendedores alguna vez. La estructura
descentralizada del Volaris Group aseguro
a los propietarios que su empresa seria
respaldada sin perder la cultura que habian
creado durante décadas.

El asesor legal local de Volaris Group
aprovecho la experiencia adquirida en las
adquisiciones anteriores de la empresa en
Brasil para agilizar el proceso de diligencia
debida para el intermediario y el vendedor.
Una comprensidn profunda del nicho de
mercado de Apdata permitié a Volaris cerrar
rapidamente sin comprometer detalles
como las métricas financieras y operativas.
“Volaris no trata de extraer valor del activo
simplemente recortando personal y gastos”,
dijo Vianna. “Su objetivo es crear mas valor
a través del crecimiento y los puntos de
referencia”.

M&A

faqtum

“Era importante para los duefios que la empresa continuara con la cultura e

identidad actual”.

- Kenneth Birkholm, Socio, Faqtum

Al buscar un comprador, el liderazgo de
ComputerCamp dio gran importancia a
encontrar un socio que pudiera proporcionar
una direccion estratégica sin comprometer

la cultura Unica de la empresa. Contrataron

a Kenneth Birkholm, socio de Fagtum, para
ayudar a los fundadores de la empresa

a navegar el proceso con compradores
potenciales. Durante la evaluacidén de posibles
adquirentes, Birkholm seleccioné a Volaris
debido a su sélida reputacién en la comunidad
de fusiones y adquisiciones. Durante el proceso,
“[Volaris] demostré un profundo conocimiento
y comprension del mercado vertical en la
industria del software, lo que los convirtio

en la mejor opcidn para la adquisicién de
ComputerCamp”, dijo Birkholm.

EXITO POSTERIOR A LA ADQUISICION
PARA SU CLIENTE: MANTENIMIENTO DE
LA AUTONOMIA

A medida que surgieron desafios durante

el proceso de fusiones y adquisiciones,
Birkholm destacé las soluciones receptivas

y constructivas propuestas por el equipo

de Volaris. “Su capacidad para comprender

y abordar las preocupaciones Unicas del

lado del vendedor fue un factor clave en el
resultado exitoso de la adquisicidn”, compartio
Birkholm.

Al anunciar la adquisicién de ComputerCamp,
el director Mads Klavstrup Mathiasen elogid
los muchos beneficios de unirse al Volaris
Group. Por encima de todo, destacé su
satisfaccidn por encontrar un socio que le
permitiera seguir gestionando el negocio a su
manera. “Nosotros mismos hemos elegido a
nuestros nuevos propietarios con experiencia
en una sélida comunidad de valores”, dijo
Mathiasen.
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RESPALDO FINANCIERO

Como empresa que cotiza en bolsa (TSX: CSU),
CSl es un socio financiero transparente y fiable.

El respaldo financiero de CSI puede ayudar
a fortalecer la credibilidad de su negocio,
infundiendo confianza en las partes interesadas.
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